
eigenständige Umsetzung des Verkaufsprozesses ab Projektstart bis Wohnungsübergabe
Vorbereitung aller Verkaufsunterlagen 
erstklassige Kund:innenbetreuung vom Erstkontakt (Beratungsgespräche/Besichtigungen) bis zur
Schlüsselübergabe
Organisation der Kaufvertragsabschlüsse inkl. Vertragsprüfung/Abstimmung mit Käufer:innen
Wohnungsumplanungen gemeinsam mit Käufer:innen in Absprache mit Architektur/Technik
Umsetzung der Vermarktungsstrategien (Ulreich-Newsletter, div. Plattformen, Homestaging,
Fototermine etc.)
enge Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung und dem Team Vermietung
allgemeine administrative und organisatorische Tätigkeiten

Bewerben Sie sich jetzt per Mail! 
bewerbung@ulreich.at

Mitarbeit in einem erfahrenen, familiären & dynamischen Team
ein erfolgreiches Unternehmen mit flachen Hierarchien
ein wertschätzendes, kollegiales Umfeld 
Arbeitsflexibilität & Home Office
Weiterbildungsförderung
eine genaue Einschulung in den Arbeitsbereich

für Vollzeit EUR 3.500 brutto pro Monat (je nach Qualifikation und Erfahrung bezahlen wir Ihnen
gerne mehr)

WE’RE 

HIRING
M / W / D 

Real Estate Sales Manager
40 Stunden, Wien

 Sie haben ...
ein abgeschlossenes Studium mit dem Fokus auf Immobilien (Master)
mindestens 5 Jahre Berufserfahrung im Bereich Immobilien, bestenfalls Verkauf
einen genauen und eigenständigen Arbeitsstil
Freude an der Arbeit mit Immobilien und Menschen
sehr gute MS-Office Kenntnisse

JOIN US

NOW

Wir bieten...

Ihre Aufgaben sind...

www.ulreich.at

Ulreich Bauträger ist ein vom Eigentümer geführtes Familienunternehmen mit Sitz in Wien. Spezialisiert
auf nachhaltige Sanierungen von Gründerzeithäusern und spannende Neubauten wurden unsere
Objekte und unsere Kundenorientierung bereits mehrfach national wie international ausgezeichnet. Wir
bieten Wohnraum und Kundenservice auf höchstem Niveau. 


